
B E W E R T U N G S B O G E N

Scorecard
Deal Chamber

Für wen: Angels, die ein Startup mit anderen derselben Phase und Region vergleichen.
Bill Paynes Methode: sechs Faktoren, Team 30 und Markt 25 Prozent, Mitte heißt „wie vergleichbare Startups“. Die
Bewertung in Euro kommt später.

Startup Bewertet von Datum

Stufen: 1 = viel schwächer  ·  2 = schwächer  ·  3 = wie andere  ·  4 = stärker  ·  5 = viel stärker

Scorecard Anteil 100 %

Team ×6 Deutlich schwächer als
vergleichbare Teams

1 2 3 4 5 Deutlich stärker als
vergleichbare Teams

Warum:

Marktgröße ×5 Deutlich kleiner als bei
Vergleichbaren

1 2 3 4 5 Deutlich größer als bei
Vergleichbaren

Warum:

Produkt &
Technologie

×3 Schwächer, weniger geschützt 1 2 3 4 5 Stärker, besser geschützt

Warum:

Wettbewerbsumfeld ×2 Härter als üblich 1 2 3 4 5 Freundlicher als üblich

Warum:

Partner & Vertrieb ×2 Keine strategischen
Beziehungen

1 2 3 4 5 Starke Partner und Kanäle

Warum:

Kapitalbedarf ×2 Braucht deutlich mehr Kapital 1 2 3 4 5 Braucht deutlich weniger
Kapital

Warum:

Ergebnis Je Kriterium (Stufe − 1) ÷ 4 × Gewicht, addieren, ÷ Summe der Gewichte (20), × 100. Lauter Dreien = 50.

Summe gewichtet: ________   ÷ 20   × 100   =   ________ % Empfehlung:  � weiter   � Rückfrage   � nein

Bewertungsbogen aus dem Ratgeber von Deal Chamber. Vorlage in Deal Chamber übernehmen: Einstellungen → Kriterien → Vorlage wählen.


